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Mikro İktisat
I .BÖLÜM

Ekonominin Kapsamı

• Ekonomik Birimler veEkonomik Kaynaklar

• Ekonominin Tanımı

• Pozitif Ekonomi &Normatif Ekonomi

• Mikro iktisat&Makro İktisatayrımı

Ekonominin 3 İlkesi

• İlk İlke: En iyileme / Optimizasyon

• Ödünleşim / FırsatMaliyeti /AlternatifMaliyet / VazgeçmeMaliyeti

• BütçeKısıtı

• Fayda MaliyetAnalizi

• Kanıta Dayalı Ekonomi: Instagram Bedavamıdır?

• İkinci İlke: Denge

• Bedavacılık / Free Rider Sorunu?

• Üçüncü İlke:Ampirizm

• Ekonomi bilmek işe yarar mı?

• Bölüm sonu soruları



Ekonominin Kapsamı

Para

Tercihler/Seçimler



Ekonominin Tanımından

Önce Ekonomik Birimler

ve Ekonomik Kaynaklar



Ekonomik Kaynaklar

Not: Iphone, elektrikli araba, muzlu çikolata kıt kaynak mıdır? 
Bedava dağıtıldığını düşünün. Yine de kıt mıdır?



Ekonominin Tanımı (Oikos Nomos)

Tercihler
Ekonomik  
Birimler

Kıt Kaynak &
Sonsuz istek

Toplumsal Etki



Pozitif Ekonomi – Normatif Ekonomi Ayrımı



Mikro İktisat – Makro İktisat Ayrımı



Ekonominin 3 İlkesi

Eniyileme / 
Optimizasyon

Denge

Ampirizm



1. Eniyileme / Optimizasyon

Bilgi

Tercihler

Alternatifler

Kaynaklar



Rasyonel Davranış

Maliyetler

Faydalar

Riskler

Not: İnsanın hayattaki tek gayesi gelirini eniyilemek midir?



Eniyilemeye giden yol: Ödünleşim =

Fırsat maliyeti/ Alternatif maliyet/ Vazgeçme maliyeti



Ödünleşmeyi açıklamak için Bütçe kısıtı:



Fayda – Maliyet Analizi

Sömestr Tatilinde Kars’a gitmeyi planladınız. 2 alternatifiniz var.
Uçak & araç kiralama. Arkadaşınız kara yolunu öneriyor. Araç 
kirası, benzin masrafının kişi başı 2000 TL tutacağını söylüyor.

Uçak biletinin ise 3000 TL olduğunu belirtiyor.

Karayolu ile seyahatin artıları: 1000 TL’dir. Maliyet açısından 
karayolunun eksisi gidiş dönüş 40 saatlik ek zamandır. 1 saatlik 
zamanın fırsat maliyeti ortalama saatlik ücret olan 150 TL’dir. 

Zamanın değeri budur. 150 TL x 40 saat = 6000 TL. Karayolu ile 
gitmenin net yararı negatiftir. - 5000 TL



Kanıta dayalı Ekonomi

Instagram Bedava mıdır?



Kanıta dayalı Ekonomi

Instagram Bedava mıdır?



İkinci İlke: Denge



Bedavacı Sorunu



Üçüncü İlke: Ampirizm



Ekonomi bilmek işinize yarar mı?



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Mikro İktisat

2. BÖLÜM
Ekonomik Yöntemler ve Ekonomik Sorunlar

• BilimselYöntem

• Modeller &Veriler

• BirEkonomikModel (Üniversitemezunlarınekadardahafazlakazanır?)

• KanıtaDayalı Ekonomi

• OrtalamalarveAnekdotadayanarakKanıtıntehlikesi

Nedensellik ve Korelasyon

Bölüm Sonu Soruları



Bilimsel Yöntem Derken?



Modeller, Veriler, Hipotezler

Model; Gerçeğin sade 
bir temsilidir.

Veri; Gerçek hayatı 
tanımlayan sayı, ölçü,

istatistiktir.

Hipotez; verilerle sınanabilen 
çıkarımlardır.



Haritalar üzerinden Modelleme



Haritalar üzerinden Modelleme



Bir EkonomikModel (Üniversitemezunlarıne kadardaha fazla kazanır?)

Altın kural: Bütün 
modeller varsayımla 

başlar!

Varsayım

HipotezModel



Bir EkonomikModel (Üniversitemezunlarıne kadardaha fazla kazanır?)

Varsayım: Bir sene daha fazla 
eğitim alarak kendimize yatırım 
yapmak, gelecekte kazanacağımız

ücreti %10 artırır.

Bir kişi 13 senelik eğitim ile saatte 15$ kazanabiliyorsa, 1 
sene eğitim alıp 14 sene eğitim gördüğünde saatlik 
ücreti 15 x 1.1 = 16.50 $ yükselir. Peki ilave 4 sene 
eğitimin getirisi nedir? Bu modelin hipotezi nedir?



Bir Ekonomik Modelin Verilerle Sınanması



Ortalamalar ve AnekdotadayanarakKanıtın tehlikesi



Nedensellik ve Korelasyon







Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Mikro İktisat
3. BÖLÜM

Talep, Arz ve Denge

• Piyasalar ve Piyasa çeşitleri

• Rekabetçi Piyasalar & Eksik Rekabetçi Piyasalar ve Özellikleri

• Alıcılar Nasıl Davranır?

• Talep edilen miktar, talep yasası, talep eğrisi

• Bireysel talep eğrilerinden toplam talep eğrilerine

• Talep eğrilerini kaydıran haller

• Satıcılar nasıl davranır?

• Arz edilen miktar, arz yasası, arz eğrileri

• Bireysel arz eğrilerinden toplam arz eğrilerine

Arz eğrilerini kaydıran haller

Arz ve talep dengesi

• Arz ve Talep fazlaları
• Rekabetçi dengede kaymalar
• Devlet Müdahaleleri



Arz,Talep,Denge Bölüm Soruları



Arz,Talep,Denge Bölüm Soruları



Arz,Talep,Denge Bölüm Soruları



Mikro İktisat

4. BÖLÜM

Tüketiciler ve Güdüler

• Satın Alıcının Problemi (Tüketiciler neyi alacaklarına nasıl karar verirler?)

• Zevk ve tercihler &  Fiyatlar & Bütçe

• Bütçe kısıtı üzerinde mal sepetlerinin tercih edilmesi

• Fiyatlarda değişim olduğunda bütçe kısıtının hali

• Gelirde değişim olduğunda bütçe kısıtının hali

• TÜKETİCİ ARTIĞI KAVRAMI ve grafik üzerinde gösterimi

• Kanıta dayalı ekonomi: Bir sigara tiryakisi ayda 100 dolar ödeme karşılığında 
alışkanlıklarından vazgeçer mi?

• TALEP ESNEKLİKLERİ

• Talebin fiyat esnekliği

• Talebin gelir esnekliği



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Mikro İktisat

5. BÖLÜM

Satıcılar ve Güdüler

• Tam rekabetçi bir piyasada satıcılar

• Satıcının Temel Problemi (Üreticiler neyi, ne kadar üreteceklerine nasıl karar 
verirler?)

• Malların Üretilmesi 

• İş yapma maliyeti (girdiler, ücretler)

• İş yapmanın ödülleri (Hasılat, kar)

• Gelirde değişim olduğunda bütçe kısıtının hali

• Arzın fiyat esnekliği

• Üretici Artığı



Satıcılar ve Güdüler

Nihai Amaç? 

Güdülenen satıcının davranışları?

Tam Rekabetçi bir piyasada satıcılar

• Birden fazla üretici & Tüketici
• Giriş – çıkış serbestisi
• Özdeş & homojen mallar
• Fiyat kabullenicilik



Satıcılar ve Güdüler

Satıcının & Üreticinin temel problemleri

• Malların üretilmesi (neyi, nasıl yapacağını bilmek)
• İş yapma maliyeti (girdiler, ücretler)
• İş yapmanın ödülleri (hasılat, kar)

- Malların Üretilmesi -

• Üretim nedir?
• Üretim fonksiyonu nedir?
• Çine’de üretilen peynirleri paketleyen firma düşünelim. 
• Girdileri nedir? (Emek + fiziki sermaye –makine, donanım, yapılar)
• Ekonomide kısa ve uzun dönem ayrımı
• Sabit üretim faktörü & Değişken üretim faktörü
• Marjinal ürün kavramı





«Üretim fonksiyonunun ortaya çıkardığı 3 özellik»

1) Marjinal ürün ilk birkaç işçi ile artmaktadır. (Uzmanlaşma, İş bölümü)

2) İşçi sayısı artmaya devam ettiğinde, marjinal ürün azalmaktadır. 
(Azalan getiri sayısı, Kapital sabit kalmış olabilir.)

3) İşçi sayısını aşırı artırmak, toplam üretimi azaltabilir. (çok fazla 
izdiham, hareket edememe)



Satıcılar ve Güdüler

- İş yapmanın maliyeti- (maliyet eğrileri ile tanışmak)

Toplam üretim maliyeti= değişken maliyet + sabit maliyet

Ortalama toplam maliyet?

Ortalama değişken maliyet?

Ortalama sabit maliyet?

Marjinal maliyet?







Satıcılar ve Güdüler

- İş yapmanın ödülü- (hasılat eğrileri ile tanışmak)

Hasılat nedir? Toplam hasılat nasıl bulunur?
Fiyatı ne belirler? Arz & talep kesişimi…



Kârı hesaplamak

Toplam hasılat     – toplam maliyet
(P X Q)         (ortalama toplam maliyet X Q)

Peki ne kadar üretmeli peynirci?



Arzın fiyat Esnekliği





Üretici Artığı



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları
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6. BÖLÜM

Ticaret 

Serbest ticaret işinizi kaybetmeye sebep olur mu?

• Üretim olanakları eğrisi derken?

• Ticaretin temeli mutlak değil karşılıklı üstünlüktür!

• Özelleşme (karşılaştırmalı üstün olan alanda uzmanlaşma)

• Ticarette kazananlar & Kaybedenler

• Serbest ticarete karşı protesto gerekçeleri



Üretim Olanakları Eğrisi

• Ticaretin altında yatan motivasyon

• İş bölümü

• Uzmanlaşma

• Daha iyi hale gelmek

• Win & Win (Kazan – Kazan)



Üretim Olanakları Eğrisi

Bir örnek: KYK kredisi yetmeyen ve ailesine yük olmak istemeyen bilgisayar
mühendisi «sizi» düşünelim. Siz, internet siteleri tasarlayan ve bu siteler
üzerinde çalışan programlar yazan iş yerinde hafta sonları çalışmak için işe
giriyorsunuz. İlk göreviniz 240 internet sitesi oluşturmak ve her siteye özgü
240 ayrı program yazmak olsun. 8 saatlik bir iş gününde üretim
programınıza bir bakalım… Ve akabinde üretim olanakları eğrimizi
oluşturalım!



Üretim Olanakları Eğrisi



Fırsat Maliyetini Hesaplama

Sizin için İnternet sitesi üretmenin fırsat maliyeti nedir?

Sizin için Bilgisayar Programı üretmenin fırsat maliyeti nedir?

Toplam kaç günde tek başınıza bu işin altından kalkabilirsiniz?

Sosyal hayat, iş yaşam dengesi, okul… Aynı dertten mustarip 
Olivia imdadınıza yetişir. Siz de Olivia’nın.. İkili biraz konuşur ve 
Olivia’nın internet sitesi üretiminde görece daha etkili olduğu 
görülür. Şekilde inceleyelim bu durumu!



Siz ve Olivia’nın üretim 

olanakları eğrisi



Ticaretin Temeli: 

Karşılaştırmalı Üstünlük

Karşılaştırmalı Üstünlük; birey, firma ya da bir ülkenin belli 
bir malı diğer üreticilere göre «görece» daha düşük fırsat 

maliyeti ile üretebilmesidir.

Siz ve Olivia için karşılaştırmalı üstünlüğü bulalım mı?

İnternet sitesinin 
Fırsat maliyeti

Bilgisayar 
programının fırsat 

maliyeti

SİZ 2 bilgisayar Programı ½ internet sitesi

Olivia ½ bilgisayar programı 2 internet sitesi



Özelleşme (karşılaştırmalı üstün 

olan alanda uzmanlaşma)



Mutlak Üstünlük Üzerine



Mutlak Üstünlük Üzerine

Sizin İnternet sitesi tasarımı kursuna gitmeniz ve 
site yapımı üretkenliğinizin artması senaryosu



Mutlak üstünlüğe rağmen özelleşmenin ve 

ticaretin kazançları

İnternet 
sitesinin 

Fırsat 
maliyeti

Bilgisayar 
programının 

fırsat maliyeti

SİZ 2/3 bilgisayar 
Programı

3/2 internet 
sitesi

Olivia ½ bilgisayar 
programı

2 internet 
sitesi

Not: İnternet sitesi eğitimi almanıza ve mutlak üstünlüğe 
sahip olmanıza karşın, Olivia İnternet sitesi yapımında 
karşılaştırmalı üstünlüğe sahiptir. Çünkü burada fırsat 

maliyeti eşit değildir. Ticaret her iki bireyin yararınadır!



Ülkeler arası Karşılaştırmalı 

Üstünlük ve Özelleşme

İngiltere ve Portekiz’de özelleşme ve 
ticaretten kazançlar nelerdir? Ürünlerin fırsat 

maliyetlerini bulalım!



Ülkeler Arasındaki 

Ticaretin Belirleyicileri

Danimarka’daki Tenis Ayakkabısı Piyasası Örneği

Danimarka tenis ayakkabısı ihracatçısı mıdır, 
ithalatçısı mıdır? Nerden anlayabiliriz? 

Serbest Ticaret
Dünya Fiyatı



Ülkeler Arasındaki 

Ticaretin Belirleyicileri

İhracatçı uluslarda kazananlar & kaybedenler



Ülkeler Arasındaki 

Ticaretin Belirleyicileri

İthalatçı uluslarda kazananlar & kaybedenler



Bir Ülkenin Karşılaştırmalı 

Üstünlüğünü Belirleyen Faktörler

• Doğal Kaynaklar

• Beşeri Sermaye

• Teknoloji

• Fiziki Sermaye

• İklim

• Kültür

• Kurumlar



Serbest Ticarete Karşı Protestoların 

Gerekçeleri

• Ulusal Güvenlik kaygıları

• Küreselleşme Korkusu

• Çevresel endişeler

• Bebek Endüstri Tezi (Yerli, küçük markaları korumak)



Gümrük Vergilerinin Etkileri



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları



Bölüm Soruları
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